Lic. en Comercio Internacional (Titulo oficial de validez Nacional Res. Min.
699/02)

Perfil Profesional

El Licenciado en Comercio Internacional es un profesional polifacético, capaz de coadyuvar a la reestructuracion empresaria y del sector
publico, seguln las exigencias actuales del mercado internacional. En su desempefio profesional tiene la funcién de investigar mercados
distantes, disefiar estrategias de insercién, y negociar temas de alta complejidad con la competencia. También podra colaborar en la
formulacion de politicas gubernamentales.

Como Licenciado en Comercio Internacional estaras capacitado para:

» Conocer tanto las necesidades regionales, como las del mercado interno y las internacionales.

» Manejar técnicas de negociacion y metodologias para gestionar operaciones tradicionales de comercio internacional tales como: contexto
econdmico y juridico internacional, logistica internacional, politicas comerciales internacionales y finanzas internacionales.

« Estudiar la estructura y funcionamiento estatico y dinamico del mercado internacional; factores psicolégicos, sociol6gicos y econémicos en
los andlisis de mercado; disefio de estrategias y acciones de insercién a mercados externos.

« Abarcar temas especificos de la exportacion e importacion como la gestién empresarial, la comercializacion internacional y la teoria
econdémica.

Salida laboral

Principales areas de desarrollo profesional de un Licenciado en Comercio Internacional:

» Empresas publicas y privadas, nacionales o internacionales.

» Empresas de cualquier envergadura, donde podras desempefiarte como ejecutivo en el &rea de Comercio Internacional.

» Como especialista en empresas de servicios vinculadas al comercio internacional como bancos, freight-forwarders, logistica, seguros,
estudios de mercado, etc.

» Como asesor externo en el desarrollo de politicas y estrategias de penetracion en mercados internacionales.

» Como integrante de equipos interdisciplinarios, para desarrollar proyectos de inversion.

Plan de Estudio

Plan de estudio:

Primer Semestre

* ADMINISTRACION

e INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

e HERRAMIENTAS MATEMATICAS | - ALGEBRA
e DESARROLLO EMPRENDEDOR

e |IDIOMA EXTRANJERO |

e COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR

ler. ANO
Segundo Semestre

e CONTABILIDAD BASICA Y DE GESTION
e MARKETING |
e EXPORTACIONES
e HERRAMIENTAS MATEMATICAS Il - ANALISIS
e GEOGRAFIA ECONOMICA
e IDIOMA EXTRANJERO I
Tercer Semestre

e INVESTIGACION DE MERCADOS

e IMPORTACIONES

e HERRAMIENTAS MATEMATICAS Ill - ESTADISTICA |
e METODOS Y TECNICAS DE INVESTIGACION SOCIAL
e ECONOMIA |



IDIOMA EXTRANJERO I

2do. ANO
Cuarto Semestre

ESTRATEGIA

HERRAMIENTAS MATEMATICAS V - ESTADISTICA II
DERECHO ADUANERO

ECONOMIA II

IDIOMA EXTRANJERO IV

Quinto Semestre

TECNICAS Y ESTRATEGIAS DE COMERCIALIZACION
MARKETING INTERNACIONAL

MARCO LEGAL DE LAS ORGANIZACIONES
ECONOMIA INTERNACIONAL

IDIOMA EXTRANJERO V

POLITICA INTERNACIONAL

3er. ANO
Sexto Semestre

DIRECCION GENERAL

SEMINARIO DE PRACTICA DE COMERCIO INTERNACIONAL
ETICA Y DEONTOLOGIA PROFESIONAL

MARCO LEGAL INTERNACIONAL

FINANZAS INTERNACIONALES

IDIOMA EXTRANJERO VI

TITULO DE PRE-GRADO: TECNICO UNIVERSITARIO EN COMERCIO INTERNACIONAL
Séptimo Semestre

4to. ANO

TRANSPORTE, CARGAS Y SEGURO

PROCESOS DE INTEGRACION REGIONAL
EMPRENDIMIENTOS UNIVERSITARIOS

IDIOMA EXTRANJERO VI

PRACTICA PROFESIONAL DE COMERCIO INTERNACIONA

Octavo Semestre

TECNICA BANCARIA Y CAMBIARIA

INSTITUCIONES POLITICAS Y GUBERNAMENTALES
IDIOMA EXTRANJERO VI

SEMINARIO FINAL DE COMERCIO INTERNACIONA

TITULO DE GRADO: LICENCIADO EN COMERCIO INTERNACIONAL



